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A 6 lezárt tranzakció üzleti eredményre gyakorolt hatása érdemben 2021-ben érvényesül

SIKERES STRATÉGIAI LÉPÉSEK 2020-BAN



A 2020. ÉVI 6 JELENTŐS TRANZAKCIÓ HATÁSA 2021-ES TERVEINKRE
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230 MRD FT FELETTI

ÁRBEVÉTEL

90-100 MRD FT  

ÁRBEVÉTEL

KB. 6 MRD FT 

EBITDA
4,3-4,6 MRD FT 

EBITDA

STRATÉGIAI CÉL (2021) VÁRHATÓ (2021)

FELÜLMÚLTUK A 2019-BEN KITŰZÖTT CÉLOKAT*

VÁRHATÓ (2021)

* A 2019-ben megfogalmazott AutoWallis Stratégia (bet.hu) alapján

STRATÉGIAI CÉL (2021)

https://bet.hu/newkibdata/128229178/AutoWallis_Strategia_20190522.pdf


A PIACI ÁTRENDEZŐDÉS AKVIZÍCIÓS ÉS ÜZLETFEJLESZTÉSI LEHETŐSÉGEKET TEREMTETT

IPARÁGI KIHÍVÁSOK

▪ Átalakuló autóipar

▪ Új autó értékesítések visszaesése Nyugat-Európában 

▪ Átalakuló fogyasztói szokások és igények

▪ Gazdasági visszaesés a COVID-19 hatására

▪ Turizmus leállása miatt megállt a reptéri 
forgalom és autóbérlés

▪ Átrendeződő piac, a kieső forgalom és likviditási 
nehézségek miatt több szereplő külső segítségre 
szorult

AUTOWALLIS

▪ 2019-es stratégia alapján felkészült az iparági 
változásokhoz történő adaptációra

▪ COVID-19 hatásaira rendkívüli intézkedések

▪ Az új és használt autókereskedelmi üzletág 
összességében stagnált (tranzakciók nélkül) 2020-ban, 
de eltérés tapasztalható az egyes márkák kis- és 
nagykereskedelmében

▪ A szolgáltatások területén átmeneti visszaesés 
tapasztalható 

▪ Különösen a turisztikai célú autókölcsönzés esett 
ki időszakosan,

▪ A kiesést részben kompenzálta az üzleti célú és 
hosszútávú autóbérlés,

▪ A szerviz szolgáltatás erősödött.

KIHÍVÁSOKKAL TELI ÜZLETI KÖRNYEZET 2020-BAN
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2020-AS LEZÁRT TRANZAKCIÓK VÁRHATÓ PÉNZÜGYI HATÁSA 2021-BEN
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Várhatóan több mint 110 Mrd Ft 
bevételnövekedés a megszerzett 

nagykereskedelmi üzleteknek 

köszönhetően

Várhatóan több mint 50 Mrd Ft 
bevételnövekedés az akvirált 

kiskereskedelmi és szolgáltatási 

üzleteknek köszönhetően

2020-AS 

AKVIZÍCIÓK 

HATÁSA *

* 2019-es bázis évhez képest, a tervek teljesülése esetén

** Előzetes megállapodás született (2020. november 13), jelenleg nem szerepeltetjük a 2021-re várható értékekben

FELÜLMÚLTUK A 2019-BEN KITŰZÖTT CÉLOKAT

Duplázódó EBITDA
és adózás előtti eredmény 
(COVID-19 hatás ellenére)

2020.

április

Jaguar és Land Rover import és 

kiskereskedelem, szerviz 

2020.

július

Wallis Kerepesi kiskereskedelem, szerviz       

(OPEL és KIA)

2020.

október

Wallis Motor Ljubljana kiskereskedelem, 

szerviz (SLO)

2021 Avto Aktiv kiskereskedelem, szerviz (SLO)**

2020.

november

Iniciál Autóház kiskereskedelem, szerviz 

(HU)

2020. 

december
OPEL nagykereskedelem (BIR, HR, SLO)

2020. 

december
OPEL nagykereskedelem (HU)

2021-ES

ÁRBEVÉTEL 

VÁRHATÓAN 

TÖBB MINT 

230 MRD FT

EREDMÉNY
KONSZOLIDÁCIÓ



3 ÚJ ORSZÁG IMPORTŐRI SZEREPÉNEK ELNYERÉSE

▪ 2020 decemberétől az AutoWallis leányvállalat tölti be az OPEL 

márka importőri szerepét Bosznia-Hercegovinában, 

Horvátországban és Szlovéniában is.

▪ Ezen tranzakció jelentős lépést jelent az AutoWallis nemzetközi 

terjeszkedése terén. 

▪ A tevékenységet egy újonnan alapított AutoWallis leányvállalat, 

a WAE CEE Kft. fogja ellátni, szoros együttműködésben 1-1 

szlovén és horvát leányvállalattal. 

JELENTŐS FUTÓ ÁLLOMÁNY, ILLETVE ALKATRÉSZ 
FORGALOM

▪ A tranzakció 2020 decemberében záródott.  

▪ Így a tranzakció érdemi hatása a 2021-es számokban fog 

megmutatkozni a forgalom tekintetében.

▪ A tevékenység jelentős futó gépjármű és alkatrész állományra 

épül.

ÉVI 11.700 DB GÉPJÁRMŰ ÉRTÉKESÍTÉS 

▪ Az Opel 2019-ben 11.700 darabot adott el a márkából az 

érintett három országban.

VÁRHATÓ ÁRBEVÉTEL HATÁS 2021-BEN: 55+ MRD FT

OPEL MÁRKA IMPORTŐRSÉG NYUGAT-BALKÁNON (NAGYKERESKEDELEM)
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MAGYARORSZÁGI IMPORTŐRI SZEREPÉNEK ELNYERÉSE

▪ 2020 decemberétől Magyarországon is az AutoWallis 

leányvállalata látja el az Opel márka importőri szerepét azok 

után, hogy a német autógyártó júliusban már Bosznia-

Hercegovinában, Horvátországban és Szlovéniában is 

hasonlóképpen döntött.

▪ Ezen tranzakciókkal az AutoWallis egy másik szintre lép méretét

tekintve.

▪ A tevékenységet egy újonnan alapított AutoWallis leányvállalat, a

WAE CEE Kft. fogja ellátni.

JELENTŐS FUTÓ ÁLLOMÁNY, ILLETVE ALKATRÉSZ 
FORGALOM

▪ A tranzakció 2020 decemberében záródott.  

▪ Így a tranzakció érdemi hatása a 2021-es számokban fog 

megmutatkozni a forgalom tekintetében.

▪ A tevékenység jelentős futó gépjármű és alkatrész állományra 

épül.

ÉVI 12.500+ GÉPJÁRMŰ ÉRTÉKESÍTÉS

▪ A magyar piac stratégiai jelentőségét és méretét jól mutatja, 

hogy 2019-ben mintegy 12.500 darab új Opel személyautót és 

kisteherutót értékesítettek.

OPEL MÁRKA IMPORTŐRSÉG MAGYARORSZÁGON (NAGYKERESKEDELEM)
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VÁRHATÓ ÁRBEVÉTEL HATÁS 2021-BEN: 55+ MRD FT



60%-OS RÉSZESEDÉS MEGSZERZÉSE 2020-BAN

▪ Az Iniciál Autóház Kft. Nyugat-Magyarország meghatározó 

kiskereskedelmi gépjármű-forgalmazója.

▪ A két lépéses tranzakció sorozat 2020 novemberében zárult, 

mikor a korábban megszerzett 40%-os üzletrésze mellé az 

AutoWallis megszerzett további 20%-ot. 

▪ Így 2020 decemberétől teljes körűen megjelennek az Iniciál 

Autóház Kft. számai az AutoWallis Csoport kimutatásában. 

8 AUTÓMÁRKA KISKERESKEDELME

▪ A több mint 15 éves múltra visszatekintő Iniciál Autóház 8 

különböző autómárka értékesítésével és szervizelésével 

foglalkozik: Dacia, Nissan, Opel, Peugeot, Renault, Suzuki, 

Toyota, Citroen*.

4 TELEPHELY

▪ Az akvizícióval az AutoWallis Csoporthoz került a 4 kiemelten 

fontos nyugat-magyarországi városban található telephely feletti 

60%-os tulajdoni hányad is: Győr, Mosonmagyaróvár, Sopron, 

Szombathely.

ÉVI 3.500+ AUTÓ FORGALMAZÁSA

▪ Jelentős új és használt autó forgalom mellett kiemelkedő a 

szerviz szolgáltatás nyújtás forgalom is. 

INICIÁL AUTÓHÁZ KFT. (KISKERESKEDELEM)

8*CITROEN MÁRKASZERVIZ

VÁRHATÓ ÁRBEVÉTEL HATÁS 2021-BEN: 18+ MRD FT



WALLIS KEREPESI (KISKERESKEDELEM) 
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TRANZAKCIÓ ZÁRÁS 2020 I. FÉLÉV VÉGÉN 

▪ Több hónapos előkészület után, 2020. II. félévétől az AutoWallis 

Csoport 100%-os leányvállalata lett a Wallis Kerepesi Kft. és a 

kiskereskedelmi tevékenységnek helyet adó ingatlant birtokló 

K85 Kft. is. 

LEGNAGYOBB MAGYARORSZÁGI OPEL KERESKEDÉS ÉS 
SZERVIZ

▪ Az elmúlt 5-10 év adatai alapján a magyar piac egyik 

legsikeresebb márkakereskedője: 2019-ben az OPEL-ek 

tekintetében a 903 darab értékesített új autóval 6-7 százalékos 

piaci részesedéssel az első legnagyobb szereplő. 

MEGHATÁROZÓ KIA KERESKEDÉS ÉS SZERVIZ

▪ A KIA márka esetében a 762 darab értékesített új autóval, 10-12 

százalékos piaci részesedéssel a harmadik volt 2019-ben.

JELENTŐS FLOTTA ÉS HASZNÁLT AUTÓ FORGALMAZÁS

▪ Az átlagosan 65 főt foglalkoztató Wallis Kerepesi az új autó 

értékesítés mellett 2019-ben 541 használt autót értékesített.

ÉVI 2.100+ SZEMÉLYAUTÓ FORGALMAZÁSA

VÁRHATÓ ÁRBEVÉTEL HATÁS 2021-BEN: 8+ MRD FT



JAGUAR ÉS LAND ROVER JÁRMŰVEK ÉS ALKATRÉSZEK 
KIZÁRÓLAGOS IMPORTŐRI JOGA MAGYARORSZÁGON

▪ 2020 áprilisától az AutoWallis leányvállalata, a WAE Kft. elnyerte 

a hazai piacon a Jaguar és a Land Rover importőri jogát. 

▪ Két tradicionális brit prémium márka.

▪ Az AutoWallis így 9 országra bővíti a két márkához kapcsolódó 

nemzetközi jelenlétét.

▪ Az Adria térségben az AutoWallis leányvállalata, a WAE Kft. 

triplázta a piaci részesedését 3 év alatt.

DISZTRIBÚCIÓ MELLETT AZ EGYETLEN HAZAI 
KERESKEDÉS ÉS SZERVIZ

▪ 2020 áprilisában az AutoWallis leányvállalata, a Wallis British 

Motors Kft. megnyitotta első Jaguar Land Rover szalonját, ahol a 

gépjármű értékesítésen túl teljes körű szerviz szolgáltatást 

biztosít. 

▪ Az első évet – a COVID ellenére – a várakozásoknak megfelelően 

zárja a szalon. 

ÉVI 500+ ÚJ SZEMÉLYAUTÓ ÉRTÉKESÍTÉSE

▪ A két márka eddigi hazai eredményei alapján az AutoWallis 

meglátása szerint van tér a növekedésre a hazai piacon is.

JAGUAR ÉS LAND ROVER (NAGY- ÉS KISKERESKEDELEM)
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VÁRHATÓ ÁRBEVÉTEL HATÁS 2021-BEN: 12+ MRD FT



WALLIS MOTOR LJUBLJANA (KISKERESKEDELEM)
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LEGNAGYOBB SZLOVÉN BMW KERESKEDÉS ÉS SZERVIZ 
ÁTVÉTELE 2020-BAN

▪ A szlovén főváros egyetlen BMW márkakereskedésének 

átvételével az AutoWallis belépett Szlovénia autó 

kiskereskedelmi piacára is, így tovább erősíti jelenlétét a közép-

kelet-európai régióban.

▪ Használt és új BMW értékesítés és szervizelés mellett MINI-k

szervizelésével is foglalkozik.

▪ 2020. október közepétől az AutoWallis újonnan alapított

leányvállalata, a Wallis Motor Ljubljana d.o.o. átvette a szalon és

szerviz teljeskörű működtetését.

FEJLESZTÉSRE ALKALMAS MÁSIK MÁRKA BEFOGADÁSA

▪ Stratégiával összefüggő további márkák befogadására is 

alkalmas ingatlan. 

STRATÉGIAI INGATLAN A KÖRGYŰRŰNÉL

▪ A ljubljanai ingatlan fejlesztését stratégiai lokációja is 

alátámasztja. 

ÉVI 770+ SZEMÉLYAUTÓ FORGALMAZÁSA

▪ BMW szlovén piaci részesedés növelése a cél, melyen keresztül a 

magasabb eredményességű szervizszolgáltatások árbevétel 

növekedése is megvalósulhat. 

VÁRHATÓ ÁRBEVÉTEL HATÁS 2021-BEN: 12+ MRD FT



ELŐZETES MEGÁLLAPODÁS A TRANZAKCIÓRÓL (2020. 
NOVEMBER)*

▪ 2020 novemberében egy újabb jelentős szlovén piaci szereplő 

megszerzéséről (Avto Aktiv) kötött előzetes megállapodást az 

AutoWallis.

▪ A tranzakció zárása 2021 során várható.

▪ Az érintett üzletágakat teljes egészében apportálják az

AutoWallisba.

6 AUTÓMÁRKA KISKERESKEDELMI TEVÉKENYSÉGE

▪ 6 márka autókereskedelmi és szerviz üzletágának átvételéről szól 

a megállapodás: BMW, MINI, Jaguar, Land Rover, Toyota, Suzuki.

4 VÁROSBAN ÉRTÉKESÍT ÉS SZERVIZEL

▪ Az új potenciális akvizícióval az AutoWallis Ljubljana mellett 4 

további kiemelt fontosságú szlovén városba lép be: Koper, Kranj, 

Nova Gorica, Trzin.

ÉVI 850+ AUTÓ FORGALMAZÁSA

▪ Kizárólagos JLR kereskedés és szerviz; Jelentős BMW 

kereskedések és szervizek.

AVTO AKTIV (KISKERESKEDELEM)

12* Term Sheet, nem végleges megállapodás, így nem szerepel a 2021-es pénzügyi tervekben

VÁRHATÓ ÁRBEVÉTEL HATÁS 2021-BEN: 12+ MRD FT



Az AutoWallis felkészülten reagál az iparági változásokra

IPARÁGI ÁTALAKULÁS



AZ AUTÓIPARI ÉRTÉKLÁNC VÁLTOZIK 

14

1
URBANIZÁCIÓ, MOBILITÁS, SHARING

ALTERNATÍV KÖZLEKEDÉSI MEGOLDÁSOK

AUTÓMEGOSZTÁS

HOSSZÚTÁVÚ LAKOSSÁGI AUTÓBÉRLÉS

1. NAGY VÁRAKOZÁSOK, DE INKÁBB KIEGÉSZÍTŐ, MINT 

AUTÓBIRTOKLÁST HELYETTESÍTŐ

2. CÉGEK KÖZÖTT A FLOTTAPARKKEZELÉS STABIL PIAC, A 

LAKOSSÁG AZONBAN ÉVTIZEDEK ALATT SEM KEDVELTE 

MEG

2
ONLINE ÉRTÉKESÍTÉS

ÜZLETI MODELL INNOVÁCIÓK

ONLINE ÉRTÉKESÍTÉS A SZALONOK HELYETT?

GYÁRAK KÖZVETLENÜL ÉRIK EL A FOGYASZTÓKAT?

1. JELENLEG IS ONLINE ZAJLIK, ÁTLAG 2 ALKALOM ALATT A 

SZALONLÁTOGATÁS VÁSÁRLÁSONKÉNT

2. ÉRTÉKESÍTÉS HELYETT ÜGYFÉLKEZELÉS ÉS 

ADMINISZTRÁCIÓ

3. A GYÁRTÓK NEM SZERETNÉNEK KIS- ÉS 

NAGYKERESKEDELEMMEL FOGLALKOZNI, VISSZATÉRNEK 

ALAPTEVÉKENYSÉGÜKHÖZ

3
TECHNOLÓGIAI ÁTALAKULÁS

ÚJ ÖKOSZISZTÉMÁK

1. A 2020-RA JÓSOLT TECHNOLÓGIAI UGRÁS NEM 

KÖVETKEZETT BE (ÖNVEZETÉS)

2. ELEKTRIFIKÁCIÓ GYORSUL



RÉGIÓS KONSZOLIDÁCIÓS LEHETŐSÉGEK
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EURÓPAI AUTÓPIAC STAGNÁL, 
DE A KKE-RÉGIÓ NÖVEKSZIK

DIGITALIZÁCIÓ, ELEKTRIFIKÁCIÓ 
ÁTALAKÍTJA A SZEKTORT

FEJLŐDNEK A MOBILITÁSI 
SZOLGÁLTATÁSOK

#1 TREND: A GYÁRTÓK A TÖREDEZETT, KIS PIACOKON FELADJÁK A NAGYKERESKEDELMI TEVÉKENYSÉGET

#2 TREND: A CÉGES MOBILITÁSI, AZAZ A FLOTTAKEZELÉSI PIAC SZEREPE NÖVEKSZIK

#3 TREND: A KISKERESKEDELMI PONTOK SZEREPE MEGMARAD, DE ÁTALAKUL

#4 TREND: FOLYTATÓDIK A PIACI KONSZOLIDÁCIÓ MINDEN SZEGMENSBEN

#5 TREND: FELÉRTÉKELŐDIK AZ INFORMATIKA ÉS AZ ADATVAGYON KEZELÉSÉNEK FONTOSSÁGA

#6 TREND: IT ÉS MENEDZSMENT - A VÁLLALATMÉRET NÖVEKEDÉSÉVEL A HATÉKONYSÁGOT TARTANI KELL



ERŐS ÉS PROFITÁBILIS MOBILITÁSI SZOLGÁLTATÓ
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FLOTTAKEZELÉS

AKTÍV NÖVEKEDÉS A RÖVID 
ÉS HOSSZÚTÁVÚ BÉRLETI 

PIACON

MOBILITÁS ÉS IT

PORTFÓLIÓ BŐVÍTÉSE 
ALTERNATÍV MOBILITÁSI 

SZOLGÁLTATÓKKAL

KERESKEDELMET ÉS 
SZOLGÁLTATÁST 
TÁMOGATÓ IT-
MEGOLDÁSOK

RUGALMAS AUTÓBÉRLÉSI 
SZOLGÁLTATÁS, MINT AZ 

AUTÓKERESKEDELEM 
KIEGÉSZÍTŐJE

KIEGÉSZÍTŐ 
ÜZLETÁGAK

KIEGÉSZÍTŐ 
SZOLGÁLTATÁSOK 
ÉS TARTOZÉKOK

HASZNÁLT AUTÓK

ÁTALAKULÓ IGÉNYEK

3-BÓL 2 VÁSÁRLÓ CÉGES ÜGYFÉL

MAGAS ÖSSZEHASONLÍTHATÓSÁG

CSÖKKENŐ MÁRKAHŰSÉG

TULAJDONLÁS IGÉNYE MÉRSÉKLŐDIK

ÉRTÉKTEREMTÉS

A SZOLGÁLTATÁSOK EBITDA%-A ÉS 

EREDMÉNYTERMELŐ KÉPESSÉGE MAGAS

KAPCSOLÓDÓ SZOLGÁLTATÁSOK

A KERESKEDELEM HAGYOMÁNYOSAN ALACSONY 

HOZZÁADOTT ÉRTÉKŰ TEVÉKENYSÉG

AZONBAN A KAPCSOLÓDÓ TERMÉKEK ÉS 

SZOLGÁLTATÁSOK ÁRRÉSTARTALMA MAGAS

ERŐS ÉS PROFITÁBILIS 
MOBILITÁSI SZOLGÁLTATÓ

HATÉKONYAN, SZINERGIKUSAN 
MŰKÖDŐ CÉGCSOPORT

SZELEKTÍV NÖVEKEDÉS A KIS- ÉS 
NAGYKERESKEDELEMBEN

FÓKUSZ: AUTÓHASZNÁLATHOZ KAPCSOLÓDÓ KIEGÉSZÍTŐK ÉS SZOLGÁLTATÁSOK



SZELEKTÍV NÖVEKEDÉS A KIS- ÉS NAGYKERESKEDELEMBEN
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A RÉGIÓ MEGHATÁROZÓ DISZTRIBÚTORA ÉS NAGYKERESKEDŐJE LESZÜNK

ERŐS ÉS PROFITÁBILIS 
MOBILITÁSI SZOLGÁLTATÓ

HATÉKONYAN, SZINERGIKUSAN 
MŰKÖDŐ CÉGCSOPORT

SZELEKTÍV NÖVEKEDÉS A KIS- ÉS 
NAGYKERESKEDELEMBEN

CEE-HÁLÓZAT

ORGANIKUS NÖVEKEDÉS 
JELENLEGI MÁRKÁINKKAL

TEVÉKENYSÉG ÚJ 
ORSZÁGOKBAN

FÓKUSZBAN AZ 
ÜGYFÉL

A VEVŐKAPCSOLAT VÁLIK A 
LEGFONTOSABB ÉRTÉKKÉ

SZOLGÁLTATÁS-
ÉRTÉKESÍTÉSI PONTOK

AKÁR ÚJ MÁRKÁK

SZELEKTÍV AKVIZÍCIÓK

PIACI 
KONSZOLIDÁCIÓ

STRATÉGIAI 
ÉRTÉKESÍTÉSI 

PONTOK

GYÁRTÓI STRATÉGIAVÁLTÁS

A NAGYKERESKEDELMI TEVÉKENYSÉGET FELADJÁK, 

AHOL NEM MÉRETGAZDASÁGOS VAGY SPECIFIKUS 

REGIONÁLIS TUDÁS KELL

A KISKERESKEDELEM FONTOS KAPCSOLATTARTÁSI 

PONT MARAD

PIACI KONSZOLIDÁCIÓ

AZ AUTÓIPAR VÁLTOZÁSAI ÉS NEGATÍV HATÁSAI 

TOVÁBBI KONCENTRÁCIÓVAL JÁRNAK

KERESKEDELEM ÚJ SZEREPE

A KISKERESKEDELEM A HAGYOMÁNYOS ÉRTÉKESÍTÉS 

HELYETT A VEVŐI KAPCSOLATTÁRTÁSRA FOG 

FÓKUSZÁLNI

FELÉRTÉKELŐDIK AZ INFORMATIKA, A CRM ÉS A 

FOLYAMATMENEDZSMENT SZEREPE



HATÉKONYAN, SZINERGIKUSAN MŰKÖDŐ CÉGCSOPORT
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PIACUNK EGYIK LEGFEJLETTEBB MŰKÖDÉSŰ CÉGCSOPORTJA LESZÜNK

ERŐS ÉS PROFITÁBILIS 
MOBILITÁSI SZOLGÁLTATÓ

HATÉKONYAN, SZINERGIKUSAN 
MŰKÖDŐ CÉGCSOPORT

SZELEKTÍV NÖVEKEDÉS A KIS- ÉS 
NAGYKERESKEDELEMBEN

TELJES ÉRTÉKLÁNCUNK

AUTOWALLIS FOGYASZTÓI 
BRAND

WALLIS ÉS AUTOWALLIS 
CSOPORT SZINERGIÁK

SZERVEZET

NEMZETKÖZI MENEDZSMENT

ADATVEZÉRELT
DÖNTÉSHOZATAL

ÜGYFÉLMENEDZSMENT, 
„CUSTOMER JOURNEY’

PROFESSZIONÁLIS IT

SAJÁT IT-MEGOLDÁSOK ÉS 
SZOLGÁLTATÁSOK

ERŐS TÁMOGATÓ FUNKCIÓK

SZAKMAI ÉS VEZETŐ-
UTÁNPÓTLÁS

CRM: ÜGYFÉLADATOK 
ELEMZÉSE

ADATELEMZÉSI ÉS BI-
KOMPETENCIÁK

SZÉLES PORTFÓLIÓ

AZ AUTOWALLIS CSOPORT MOST IS LEFEDI A FONTOS 

KERESKEDELMI ÉS SZOLGÁLTATÁSI TEVÉKENYSÉGEKET

JELENLEG A CSOPORTTAGOK KÜLÖN JELENNEK MEG 

A PIACON

AZ ADAT ÜZLETI ÉRTÉK

A KÖVETKEZŐ ÉVEKBEN HATVÁNYOZOTTAN 

NÖVEKEDNI FOG A GYŰJTÖTT ÜZLETI ADATOK 

MENNYISÉGE ÉS TÍPUSA

A NÖVEKEDÉS KONSZOLIDÁCIÓJA

A CSOPORT RADIKÁLISAN NÖVEKVŐ FORGALMA ÚJ 

VEZETÉSI ÉS SZERVEZETI KIHÍVÁSOKAT JELENT

AZ IT ÉS AZ ADATELEMZÉS KRITIKUSAN FONTOSSÁ 

VÁLIK AZ IPARÁGBAN 
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ERŐS ÉS PROFITÁBILIS MOBILITÁSI 

SZOLGÁLTATÓ

HATÉKONYAN, SZINERGIKUSAN 

MŰKÖDŐ CÉGCSOPORT

SZELEKTÍV NÖVEKEDÉS A KIS- ÉS 

NAGYKERESKEDELEMBEN

RÉGIÓS KONSZOLIDÁCIÓ ÉS DIVERZIFIKÁCIÓ

AZ AUTOWALLIS A RÉGIÓ EGYIK VEZETŐ KONSZOLIDÁCIÓS PLATFORMJA

AUTÓBÉRLÉS ÉS FLOTTAKEZELÉS
KIEGÉSZÍTŐ ÜZLETÁGAK

ÚJ MOBILITÁSI SZOLGÁLTATÁSOK

REGIONÁLIS KIS- ÉS NAGY-
KERESKEDELMI HÁLÓZAT ÉPÍTÉSE

PROFESSZIONÁLIS MŰKÖDÉS

ÉRTÉKLÁNCUNKAT LEFEDŐ 
PORTFÓLIÓ AZ AUTOWALLIS 

BRAND ALATT
MODERN IT ÉS SZERVEZET

* AutoWallis Stratégia (bet.hu)

https://bet.hu/newkibdata/128229178/AutoWallis_Strategia_20190522.pdf
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ÁRBEVÉTEL ÉS EREDMÉNY KILÁTÁSOK

A 2019-ES ÁRBEVÉTEL VÁRHATÓAN 

TRIPLÁZÓDIK 2021-RE

VÁRHATÓAN KB. >400 MRD FT 

ÁRBEVÉTEL 2025-RE

JAVULÓ EBITDA MARGIN ÉS 

NÖVEKVŐ PROFIT0,0%
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Tőkeszerkezet optimalizálás és részvénypiaci likviditás növelés

TŐKEPIACI STRATÉGIA



2019-BEN MEGHIRDETETT TŐKEPIACI STRATÉGIA MEGVALÓSULT FŐ PONTJAI 
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NKP kötvény 2030/I.  3 mrd Ft – 10 éves futamidő (fix bullet)

Scope Ratings javította a kilátásokat 2020. novemberben*

Iniciál Csoport és Wallis Kerepesi apport 2020-ban

560 mFt - 2019. májusban megtörtént

2019. június 25-től

14,43% (2019. december); 

24,83% (2020. szeptember) 

KÖTVÉNYKIBOCSÁTÁS

ZÁRTKÖRŰ TŐKEEMELÉS APPORTTAL

WAM VISSZAJUTTATJA

A RÁ ESŐ OSZTALÉKOT**

BÉT PRÉMIUM KATEGÓRIA

KÖZKÉZHÁNYAD 30% FÖLÉ NÖVELÉSE

* A Scope Ratings jelentése

** A stratégiai tulajdonos, a WAM 2019-es stratégiához kinyilvánított szándéka

https://www.scoperatings.com/#!search/research/detail/165727EN


TOVÁBBI TŐKEPIACI STRATÉGIAI CÉLJAINK 
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TŐKESZERKEZET OPTIMALIZÁLÁSA 

2019. évi 15%-os konszolidált IFRS saját tőke arány emelése

További kötvény/hitel finanszírozás lehetőségének megteremtése

KÖZKÉZHÁNYAD EMELÉSE

30% meghaladása elsősorban tőkeemeléseken keresztül

NAPI ÁTLAGOS LIKVIDITÁS NÖVELÉSE

5 leglikvidebb BÉT részvény közé kerülés 

INDEX SÚLYOK NÖVELÉSE 

Közkézhányad, forgalom és árfolyam bármelyikének emelkedése erre hat

BUX súly több mint duplázása elérhető már 2021-ben csak a közkézhányad 
tervezett emelkedése alapján – forgalom és árfolyam esetleges emelkedése 
ezt erősítené

Új régiós indexekbe kerülés (Pl. CECE)

FORRÁSBEVONÁS TOVÁBBI TRANZAKCIÓKRA

Eddig végrehajtott megállapodások forrásigénye 3 év alatt: kb. 2 Mrd Ft

Tervezett tranzakciók forrásigénye következő években: akár 2-6 Mrd Ft



TERVEZETT ÉS FOLYAMATBAN LÉVŐ TŐKEPIACI TRANZAKCIÓK
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1
MEGHÍVÁSOS INTÉZMÉNYI TŐKEEMELÉS (2020 Q4)

TŐKEEMELÉS ÉRTÉKE: 1368 M FT

(FOLYAMATBAN)

1. TŐKESZERKEZET ERŐSÍTÉSE, HITELFELVÉTELI 
KÉPESSÉG JAVÍTÁSA

▪ KB. 3 MRD FT TŐKEEMELÉSSEL AKÁR 20%-OS SAJÁT TŐKE 

ARÁNY IS ELÉRHETŐ

▪ AKÁR 15 MRD FT TOVÁBBI HITEL FINANSZÍROZÁSI 

KAPACITÁS MEGTEREMTÉSE

2
TŐKEEMELÉS – PÁRHUZAMOS INTÉZMÉNYI ÉS 
LAKOSSÁGI ÉRTÉKESÍTÉS (2021 Q2)

2/1. MEGHÍVÁSOS INTÉZMÉNYI ÉRTÉKESÍTÉS

TŐKEEMELÉS ÉRTÉKE: VÁRHATÓAN KB. 1,5-2 MRD FT

TÚLJEGYZÉSI LEHETŐSÉG: MAX 0,8 MRD FT 

2/2. NYILVÁNOS LAKOSSÁGI ÉRTÉKESÍTÉS

TERVEZETT KÖR: 300-500 ÚJ LAKOSSÁGI BEFEKTETŐ

TŐKEEMELÉS ÉRTÉKE: 1 MRD FT-IG

TÚLJEGYZÉSI LEHETŐSÉG: MAX 0,8 MRD FT 

2. 2020-AS TRANZAKCIÓK TOVÁBBI FORRÁSIGÉNYE

▪ A KÖVETKEZŐ ÉVEKBEN KB. 2 MRD FT

3. TERVEZETT TRANZAKCIÓK ÉS ÜZLETFEJLESZTÉS 
TOVÁBBI FORRÁSIGÉNYE 

▪ PIPELINE ALAPJÁN AKÁR TOVÁBBI 6 MRD FT ÖNRÉSZ IGÉNY 

IS FELMERÜLHET A KÖZELJÖVŐBEN 

TŐKEPIACI FORRÁSFELHASZNÁLÁS



STRATÉGIAI LÉPÉSEK A CÉGÉRTÉK NÖVELÉSE ÉRDEKÉBEN
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▪ A lezárult tranzakciók következtében a 2019-ben 

meghirdetett stratégia árbevétel és EBITDA céljai várhatóan 

túlteljesülnek 2021-ben 

▪ Új, megemelt növekedési célok

▪ Az akvizíciók szinergikus hatásainak kihasználása

▪ Az AutoWallis brand további erősítése

▪ További értéknövelő akvizíciókat tervezünk

▪ Régiós konszolidációs platform szerep erősítése, ami 

szakmai partnerek számára is vonzó befektetési lehetőség 

lehet

▪ Közkézhányad további emelése új befektetők bevonásával a 

részvény likviditásának és index súlyának növelésére



FIGYELEM FELHÍVÓ TÁJÉKOZTATÁS
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Jelen prezentációt az AutoWallis Nyrt. (székhely: 1055 Budapest, Honvéd utca 20., Cg.: 01-10-047350; a Társaság) készítette. A jelen prezentáció egyedüli célja a
befektetők tájékoztatása a Társaságról és az elmúlt időszakban végrehajtott jelentősebb tranzakciói kapcsán a Társaság terveiről, céljairól. A befektetői
tájékoztató kizárólag tényszerű adatokat, információkat, azokon alapuló ésszerű számításokra épülő ésszerű következtetéseket tartalmaz, melyeket a Társaság
a vonatkozó jogszabályi kötelezettségeknek megfelelően hozott nyilvánosságra.

A prezentáció nem minősül és nem is értelmezhető értékpapír kibocsátásával kapcsolatos tájékoztatónak, a tőkepiacról szóló 2001. évi CXX. törvény 5.§ (1)
bekezdés alapján nem minősül befektetési ajánlásnak, és a befektetési vállalkozásokról és az árutőzsdei szolgáltatókról, valamint az általuk végezhető
tevékenységek szabályairól szóló 2007. évi CXXXVIII. törvény 4.§ (2) bekezdés 8. pontja alapján nem tartalmaz befektetési elemzésre, pénzügyi eszközre, tőzsdei
termékre, vagy annak kibocsátójára vonatkozó olyan elemzést, javaslatot vagy más információt, amelynek nyilvánosságra hozatala önmagában, vagy bármely
más módon befolyásolhatja a befektetőt, hogy saját vagy más pénzét, egyéb vagyontárgyát részben vagy egészben a tőkepiac hatásaitól tegye függővé. Sem a
prezentáció, sem annak részei, sem annak tartalma, vagy a benne hivatkozott tartalom, sem annak terjesztése nem lehet alapja a Társaság részvényeinek
vételére vagy jegyzésére irányuló döntésnek, vagy azokkal kapcsolatban szerződés kötésének, vagy azokkal bármilyen formában kapcsolatban levő
kötelezettségvállalásnak. A prezentáció közzétételének kizárólagos célja, hogy valamennyi befektető hozzáférjen ugyanazon információkhoz és így a Társaság
teljes körű transzparenciát biztosítson, illetve teljes mértékben megfeleljen a bennfentes információk közzétételére vonatkozó előírásoknak.

A jelen prezentáció előretekintő állításokat is tartalmaz, melyeket a Társaság jóhiszeműen és megalapozottan ad át. Az előretekintő állításokat befolyásolhatják
ismert és ismeretlen kockázatok, bizonytalanságok és egyéb tényezők, melyek a Társaság, vagy az iparág konkrét eredményei, pénzügyi helyzete, teljesítménye
vagy elért céljai tekintetében jelentős különbséget eredményezhetnek az előretekintő állításokban kifejezetten vagy ráutalással leírt eredményekhez, pénzügyi
helyzethez, teljesítményhez vagy kitűzött célokhoz képest. E kockázatok, bizonytalanságok és egyéb tényezők tudatában figyelmeztetjük a befektetőket, hogy
ne támaszkodjanak befektetési döntéseik meghozatalakor önmagában ezekre az előretekintő állításokra.

Az AutoWallis Nyrt., és képviselői nem vállalnak felelősséget a jelen prezentáció adataiból levont következtetéseken alapuló befektetési döntésekért, azok
hátrányos jogi következményeiért, illetve pénzügyi veszteségekért. E téren a befektetőknek saját maguknak kell körültekintően mérlegelni a Társaságba,
valamint annak értékpapírjaiba történő lehetséges befektetés jogi, adózási vagy megtérülési következményeit, ideértve a befektetés előnyeit és a vonatkozó
kockázatokat.



KAPCSOLAT

SZÉKELY GÁBOR

Befektetési igazgató

Telefon: +36-1-551-5773 

Email: info@autowallis.hu


